Форма бизнес-плана для осуществления индивидуальной предпринимательской деятельности

Титульный лист.
 
Название проекта
                     _____________________________________________________
(наименование проекта, бизнеса)

	1.Данные о заявителе

	· сведения о заявителе (фамилия, имя, отчество (при наличии), дата рождения, ИНН, контактный номер телефона, адрес электронной почты, адрес места жительства (места пребывания, фактического проживания);
· сведения об образовании, включая наименование образовательной организации, периоде обучения и полученной специальности (квалификации, профессии);
· сведения о наличии опыта работы в выбранной сфере деятельности (наименование организации, занимаемая должность, период работы, а также знания, умения и навыки в выбранной сфере деятельности);
· сведения о потребности в обучении (повышении квалификации) с обоснованием такой необходимости.


	2.  Описание предпринимательской деятельности

	· сведения о виде предпринимательской деятельности;
· коды ОКВЭД — если заявитель осуществляет или планирует осуществление деятельности в качестве индивидуального предпринимателя;
· сведения о месте осуществления предпринимательской деятельности (адрес, по которому планируется осуществление деятельности, правовое основание пользования помещением (земельным участком), площадь и характеристики помещения (земельного участка), а также стоимость аренды помещения (земельного участка) в месяц, срок действия договора аренды — в случае, если помещение и (или) земельный участок предоставлены в аренду);
· сведения о применяемой (планируемой к применению) системе налогообложения;
· описание бизнес-проекта;
· описание производимого продукта (товара, работы, услуги);
В данном разделе описываются основные этапы производства продукции (реализации товаров), работ, услуг. 
Составьте и опишите номенклатуру и ассортимент производимой продукции, реализуемых товаров, услуг. Определите объемы и сроки необходимые для производства, какие помещения, оборудование и техника, сырье и материалы необходимы для производства в соответствии с особенностями Вашей деятельности и производственного процесса. Как будет осуществляться распределение (продажа) готовой продукции (товаров, работ, услуг).
· сведения о наличии основных средств, материально-производственных запасов для осуществления деятельности;
· перечень основных средств, материально-производственных запасов, которые планируется приобрести за счет средств социального контракта с перечислением их основных характеристик, количества, стоимости, а также наименований поставщиков и критериев их выбора;
· сведения о необходимом количестве сотрудников, их компетенции и навыках, а также о фонде оплаты труда — в случае, если планируется наем сотрудников.


	3. Анализ рынка, стоимость товаров (работ, услуг)

	· сведения об основных потребителях товаров (работ, услуг);
Опишите «портрет клиента»: каким целевым группам покупателей Вы планируете продавать свои товары, услуги (возраст, пол, социальное положение, уровень доходов и т.д.). Где (в каком районе) живут Ваши будущие клиенты (покупатели). Каковы географические пределы сбыта продукции (микрорайон, город и т.д.)
· сведения о способах реализации продукции (товаров, работ, услуг), способы увеличения продаж товаров (работ, услуг);
Опишите какие методы реализации продукции будут использоваться (продажа конечному потребителю, предприятиям оптовой или розничной торговли) и почему выбран именно этот способ. Какие каналы продаж Вы планируете использовать (каким образом будет осуществляться сбыт продукции – продажи в торговых точках, персональные продажи, через сайт, социальные сети и т.д.). Какие виды рекламы и методы стимулирования продаж Вы планируете использовать в начале бизнеса для продвижения на рынке. Укажите ориентировочный объем затрат в рублях, который планируется направить на рекламу и продвижение за 1 месяц и за первый год

· анализ конкурентоспособности товаров (работ, услуг) с указанием их стоимости, конкурентов.
Опишите ситуацию на рынке для данной продукции (товара или услуги). Является ли спрос растущим, стабильным, или падающим. Укажите по каким ценам сейчас покупают аналогичные товары, услуги. 
Кто Ваши основные конкуренты на рынке и какие цены они устанавливают на подобные товары и услуги.

· прайс—лист с указанием наименования товаров (работ, услуг) и стоимости за единицу.


	4. Финансовый план

	· сведения о планируемых доходах при осуществлении деятельности за месяц с указанием наименования, количества товаров (работ, услуг) и их стоимости;
Таблица 1.
Перечень основных производимых (реализуемых) товаров, работ, услуг с указанием уровня цен
	Наименование товара, работы, услуги
	Объем продаж за месяц (количество, с указанием ед. измерения)
	Цена, руб.
	[bookmark: _Hlk64560921]Планируемая выручка в месяц*, руб.
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* Для расчета выручки по каждому наименованию товара необходимо умножить его количество на цену.
· прогноз доходов и расходов за месяц и год;
Опишите какие иные затраты Вы будете нести при осуществлении деятельности, которые не имеют прямого отношения к себестоимости каждого конкретного продукта или услуги (например, транспортные расходы, коммунальные расходы, аренда помещения или имущества, административные и торговые расходы, расходы на продвижение и рекламу и т.д.). такие затраты являются косвенными.
Произведите расчет планируемых косвенных затрат в соответствии с Таблицей 3. При этом отсутствующие у Вас позиции наименований затрат необходимо исключить и дополнить теми, которые Вам необходимы. 
Таблица 2.
Общие расходы в месяц.
	Наименование затрат
	Сумма в месяц, руб.

	Закуп сырья и материалов (для производства товаров/услуг)
	

	Аренда помещения
	

	Коммунальные услуги
	

	Продвижение и реклама
	

	Амортизация оборудования
	

	Прочие расходы…
	

	ИТОГО
	



Расчет прогнозных финансовых результатов. 
Для расчета основных финансовых результатов необходимо составить прогноз доходов и расходов, который показывает степень прибыльности Вашего бизнеса, после учета всех расходов за 1 календарный год.
Для составления прогноза доходов и расходов необходимо пройти следующие шаги (расчеты осуществляются в соответствии с Таблицей 3).

В столбец 1 (первый месяц) вносим:
1) определяем «Доходы от продаж» (строка 1) взяв для этого данные из Таблицы 2 по графе «Планируемая выручка в месяц» по строке «ИТОГО» и умножив на количество месяцев реализации продукции и услуг (рекомендуется использовать усредненное значение);
2) определяем «Расходы» (строка 2) взяв для этого данные из Таблицы 3 по графе «Сумма в месяц» по строке «ИТОГО» и умножив на соответствующее количество месяцев;
3) определяем «Валовую прибыль» (строка 3) для этого находим разницу строк «Доходы от продаж» (строка 1) и «Расходы» (строка 2);
4) Определим «Налоги» (строка 4), рассчитав сумму уплачиваемых налогов исходя из выбранной Вами системы налогообложения (указана в разделе 4 «Организационный план»);
5) Определим «Чистую прибыль» (строка 5) в виде разницы «Валовой прибыли» (строка 3) и «Налогов» (строка 4).
Таким образом Вы получаете план доходов и расходов на первый год Вашего бизнеса.
Остальные столбцы за последующие месяцы заполняются по аналогии.
Таблица 3.
Прогноз доходов и расходов.

	№
	Статьи расходов
	Значение за 1 календарный год, руб.

	1
	Доходы от продаж
	

	2
	Расходы
	

	3
	Валовая прибыль
	

	4
	Налоги
	

	5
	Чистая прибыль
	

	6
	Срок окупаемости проекта (затраты/чистая прибыль)
	



· сведения об источниках финансирования бизнес—плана.
Таблица 4.
Источники финансирования проекта.
	собственные средства (если планируются), руб.
	заемные средства (если планируются), руб.
	средства (денежная выплата), предоставляемые в рамках социального контракта, руб.

	-
	-
	



Итого общая стоимость проекта –____________ руб. (собственные средства + заемные средства+ средства (денежная выплата), предоставляемые в рамках социального контракта) 


	5. Календарный план реализации бизнес-проекта

	· сведения об этапах реализации бизнес-проекта с указанием сроков их исполнения и объемов их финансирования.

	6. Оценка предполагаемых результатов, рисков и перспектив

	· сведения о сильных и слабых сторонах бизнес-проекта;
· оценку возможных рисков и устойчивости бизнес-проекта с указанием вариантов развития бизнес-проекта с учетом рисков и мер по их предотвращению, а также как риски скажутся на доходности и окупаемости бизнес-проекта.
Укажите какие наиболее существенные факторы риска имеются для реализации проекта (например: валютные – при закупки иностранных комплектующих и материалов, климатические – для сезонных товаров, снабженческие – при нестабильной работе поставщиков, сбытовые – при реализации товаров и услуг потребителям и проч.) Опишите меры, которые Вы предпримите по минимизации рисков.


	7. Смета

	[bookmark: _GoBack]При расчетах следует учитывать следующее:
- денежная выплата по социальному контракту составляет не более   350 000 рублей;
- оплата расходов по регистрации бизнеса (постановка на учет в качестве ИП) составляет не более 5% от суммы денежной выплаты;
- оплата расходов по аренде помещения (включая коммунальные платежи) составляет не более 15% от суммы денежной выплаты;
- на оставшуюся сумму денежной выплаты можно приобрести основные средства и материально-производственные запасы 
Таблица 5
Информация по капитальным затратам на оборудование 
и приобретение сырья и материалов.
	Наименование затрат
	Цена за единицу*, руб.
	Количество (с указанием единицы измерения)
	Сумма, руб. (собственные средства)
	Сумма, руб. (денежная выплата по соц. контракту)

	1)
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	ИТОГО
	х
	х
	
	


* Цена за единицу указывается с учетом цены приобретения, а также затрат на доставку, сборку, пусконаладочные работы и т.д.
Опишите из каких соображений будет производится выбор поставщиков оборудования, сырья, материалов и прочего, необходимого для запуска бизнеса.




Бизнес-план рекомендуется дополнять приложениями, иллюстрирующими, детализирующими и 
подтверждающими информацию, изложенную в бизнес-плане.
